
Die Digitalisierung stellt für Krankenhäuser eine Herausforderung dar. Gleichzeitig kann bereits bei der Planung von 
Digitalisierungsprojekten in der Umsetzung und im Change Management viel Geld eingespart werden. In diesem Zusammenhang erlaubt es 
unser Digital Maturity Check, den aktuellen Stand der Digitalisierung zu erfassen, um gezielt und effizient Maßnahmen zu definieren.

•	 Unklarheit über aktuellen Stand der digitalen Reife

•	 Ungewissheit bei Strategie für Digitalisierungsbestreben

•	 Einseitige Betrachtung des Unternehmens

•	 Akzeptanz der Change Maßnahmen bei den Mitarbeitenden und/oder der Führung

•	 Teure und zeitaufwändige Analysen

Vorabgespräch und kontextbasierte Adaption 
des Fragenkatalogs

Durchführung und Auswertung
der Befragung

Präsentation der Ergebnisse & 
Diskussion der Lösungsansätze
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360° Ansicht Lückenidentifikation Erste Resultate innerhalb von 3 Wochen

Durch das gefestigte Vorgehen sind erste 
Resultate innert kürzester Zeit verfügbar 
und erlauben eine fundierte Definition des 
Maßnahmenpakets.

Mit den Beiträgen aus den ver-
schiedenen Stufen und Bereichen 
ergibt sich eine Rundumansicht 
und eine gleichzeitige Erhöhung 
der Akzeptanz aller Beteiligten. 

Mittels Schwerpunktdefinition und 
anpassbarem Fragekatalog erlaubt der 
Maturity Check eine auf individuelle 
Bedürfnisse zugeschnittene Analyse.
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Mit dem Maturity Check als 
initiales Analyse-Werkzeug haben 
wir gemeinsam mit dem Kunden 
Schwerpunkte für die IT-Strategie 
definiert. Anhand der Analyse wurde 
eine Grundlage für eine offene 
Diskussion geschaffen und die 
Aufmerksamkeit auf die relevanten 
Erfahrungen Pain Points gelenkt. 

Erfahrungen
Dadurch war es möglich, gemeinsam 
mit dem Kunden Quick-Wins zu 
erarbeiten sowie langfristige Ziele zu 
definieren.


